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Unser 8-Punkte-Fahrplan fur
lhre Apothekenvermittiung

Erstes, unverbindliches Kennenlerngesprach inkl.
Anlage und Definition eines Suchprofils

Maklervertrag und Verschwiegenheitsvereinbarung schlieBen

Vorstellung der bestehenden (passenden) Apotheken durch ein
Apotheken-Exposé in einem persénlichen Gespréch (vor Ort/ Video)

Besichtigung & Priifung der ausgewdhlten Apotheke
Inkl. Analyse, Ankaufpriifung und Planung

Verhandlung mit dem Verkaufer und dem Vermieter

Beauftragung des Kaufvertrages und Mietvertragspriifung

Begleitung bei der Finanzierung und der Ubergabe, Begleitung bei
der Beantragung der Betriebserlaubnis und Unterstiitzung bei der
Gestaltung aller Modalititen einer geregelten Ubernahme

Laufende Betreuung nach der Ubernahme
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